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QUOI CHOISIR
FORMATION ?

Cette formation d'un an, accessible aprés
un Bac+2, est idéale pour les passionnés de
vin souhaitant allier savoir-faire commercial
et connaissance technique du secteur.
Elle propose une approche complete

découverte des terroirs, marketing et
stratégie appliqués au vin, techniques
de vente, mais surtout une immersion
concrete grace a de nombreuses sorties.
Les étudiants visitent des domaines réputés
en Provence et ailleurs, participent a des
salons professionnels internationaux,
des séminaires spécialisés et bénéficient
d'un volume important de dégustations
encadrées, riches en diversité et en qualité.

Ces expériences terrain favorisent les

Plongez au ceur du monde du
vin avec une formation d'un
an alliant passion, marketing,

échanges avec des acteurs clés du secteur
et permettent une réelle montée en

commerce et savoir-faire terrain. compétence. Les débouchés sont variés
LE PROCESSUS Vivez des expériences concrétes, - vente en cave ou domaine, export,
' dleveloppez des c;)mpetlencies enotourisme, distribution ou négoce. Une
clés et ouvrez-vous a de multiples 4 4 4 4
D ADM ISSION . . P formation  intense,  professionnalisante
débouchés dans un secteur
d'avenir. et tournée vers lavenir du vin
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ANALYSE DES MARCHES

Un module complet pour vous apprendre a mener une étude
de marché, dresser un diagnostic marketing, planifier des
actions et savoir utiliser des outils de promotion pour valoriser
vos produits.

DEVELOPPEMENT DES VENTES

L'objectif de cette unité d'enseignement est de vous former a
la négociation, a la gestion de la relation client, comprendre
comment se pilote la politique commerciale d'un domaine..

OUTILS DE PILOTAGE

La bofte a outils pour savoir manager son projet intégrant la
prévision des ventes pour vous doter d'une valeur ajoutée
opérationnelle en tant que futur responsable développement..

STRATEGIE E-COMMERCE

L'univers du vin n'est pas une exception : sans le digital, difficile
d'exister | Nous vous apprendrons a mettre en place votre
stratégie digitale et optimiser votre écosysteme intégrant les
réseaux sociaux..

VITIVINICULTURE ET CONNAISSANCE DU SECTEUR
Vous vous doterez des connaissances indispensables pour
évoluer dans ce secteur ety faire carriere : de U'histoire du vin
a la connaissance de ses acteurs actuels et futurs (panorama
du secteur). Vous apprendrez a déguster, a parler du vin, ferez
connaissance avec les grandes régions tant en France qu'a
étranger et approcherez les bases de la vinification. Tout cela
dans notre future salle de dégustation.

ECONOMIE ET DROITS DU VIN

Avec les matieres de cette UE (marché du vin, marché
international du vin) vous approcherez le vin d'un point de
vue économique pour mieux en cerner les enjeux et les
débouchés. Le cours de droit spécifique quant a lui vous
dotera des armes nécessaires pour utiliser a bon escient tous
les outils appris par ailleurs.

COMMUNICATION EN LANGUE ANGLAISE

Vous préparerez le TOEIC afin de vous permettre de valider
officiellement votre niveau d'anglais opérationnel. Vous
apprendrez l'anglais des professionnels du vin, une arme
indispensable dans un secteur ou linternational est si présent.

Ils en parlent mieux que nous
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LE PROGRAMME :

CENOTOURISME

Plus qu'une tendance, le développement de 'enotourisme
offre aujourd’hui de nouvelles perspectives aux domaines

en matiére de diversification de l'offre et de promotion du
savoir-faire et des produits. De la compréhension de cette
activité dans le cadre de l'offre globale en matiere de tourisme
ala mise en place d'activités, vous vous formerez a ces
problématiques tout en apprenant a gérer l'accueil du public,
qu'il soit frangais ou étranger.

SEMINAIRES ET VISITES

Véritable valeur ajoutée du programme IFC, nous prévoyons
un grand nombre d'activités « hors les murs ». Vous
rencontrerez des professionnels, visiterez des salons et des
domaines dans la Vallée du Rhéne.. mais aussi en dehors de la
région afin de découvrir « en réel » d'autres facons d'approcher
vos futurs métiers.

LE MEMOIRE ET LES AUTRES EVALUATIONS
L'enseignement essentiellement pratique dispensé dans cette
formation débouchera pour vous sur plusieurs évaluations
vous permettant de valider votre année. Vous rédigerez

un mémoire basé sur votre expérience en entreprise et le
soutiendrez face a un jury de professionnels.

Vous participerez a un business game tres ludique et rendrez
un plan d'action commercial basé sur votre activité. Vos
matieres professionnelles seront, elles aussi, évaluées par vos
intervenants (oral de dégustation, entretien professionnel en
anglais, etc...).

Autant d'occasions pour vous d'expérimenter vos
compétences et de déployer tous vos talents !




BLOCS DE COMPETENCES e ¢ ¢

LES MODALITES

En Alternance : au rythme de 2

MARCHE DU VIN Partiel /CCF

jours de cours par semaine et

DROIT DU VIN Partiel /CCF 3 jours en entreprise.
. En formule DECLIC : stages en

entreprise obligatoires.

HISTOIRE / PANORAMA Partiel /CCF . En Formation Continue
VAE, Transition Pro, CPF...(nous

consulter)

VITICULTURE ET VINIFICATION Partiel /CCF

OEONOTOURISME Partiel /CCF

L’attribution du titre est conditionnée par l'obtention
cumulative, par 'éléve de 'établissement de l'ensemble
des blocs de compétences.

L'éléve peut valider des blocs de compétences isolés sans
valider l'intégralité des blocs. Dans ce cas, il ne valide pas
le titre certifié.

DEGUSTATION Partiel

LES DEBOUCHES

Responsable de développement export - Responsable développement commercial
Commercial export
Responsable de secteur

- Chargé d'oenotourisme

Responsable de caveau

LES CONDITIONS 9 CAMPUS

Alés, Avignon, Clermont-Ferrand,

Niveau scolaire : Etre titulaire d'un BAC+2 (BTS, L2) Marseille,l}llmes., Montpellier, Perpignan,
Saint-Etienne et Valence

Avoir satisfait a 'étude du dossier et aux épreuves de sélection.

ET ENSUITE?

Entrée dans la vie active
Poursuite d'études en BAC+5
Inscription aux concours de la fonction publique cat. A

Concours d’entrée en écoles de commerce
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